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HISTORIA 

Don Andres Brugal Montaner. 

Fundador de Brugal & Co. 



COMPOSICION 
ACCIONARIA 

BRUGAL Y THE EDRINGTON GROUP 
Acuerdo firmado en Febrero del 
2008 donde la Empresa de Origen 
Escocés Edrington Group adquirió 
mayoría de acciones de Brugal & Co. 

Maxxium / Beam Global / Edrington 



Brugal en Cifras 
  

• Capacidad de envejecimiento de más 250,000 barricas. 
 

• Capacidad de Producción diaria: 30 mil cajas. 
 

• Turistas que visitan nuestra Planta diariamente: Desde 600 a 
1,000 personas según la temporada turística. 

 
• Empresa Certificada ISO 9001 – 2008 

 
• Primera empresa exportadora certificada OEA 

 
•  Premio al gran Exportador 2006 siendo elegible en el 2011. 

 
• Distribución directa en más de 35 países tanto en Europa, Asia, 

Norte, Centro y Sudamérica. 
 

• Ubicada como la 3ra. Marca de Ron  de mayor venta dentro de 
las 10 principales a nivel mundial por la Impact Magazine. 
 

• Ocupamos el lugar 15 dentro de las 100 principales marcas de 
bebidas espirituosas PREMIUM a nivel mundial según la misma 
fuente. 



Factores  Internos Claves 

• Empresa Familiar con visión Corporativa 
 

  
• Enfoque de negocios orientado a desarrollar        la 

marca internacionalmente. 
 

• Entendimiento a todos los niveles de la importancia 
del mercado de Exportación. 
 

• Ser pro-activos ante el crecimiento realizando las 
inversiones que garanticen la calidad en el producto. 
 

• Creer en la superación permanente.  



ELABORACION DEL RON BRUGAL 



PLANIFICACION DE LA  
PRODUCCION 

Gerencia de 
Producción 

Gerencia de 
Materiales 

Gerencia de 
aseg. Calidad 

Coordinación 
Gerencia de 
Planificación 

Dirección de Cámara 
de Procesos 



PORTAFOLIO DE PRODUCTOS 





PRESENTACIONES DE RON BRUGAL 

• En el Mercado Local tenemos: 
24/175 ML, 24/350 ML, 12/700 
ML, 12/1000 ML y 6/1750 ML. 

• En los mercados internacionales: 
además de las presentaciones 
locales de acuerdo al mercado 
tenemos: 24/375, 12/750 

• Así mismo la graduación 
alcohólica es de 37.5˚ mercado 
local y 38˚ y 40˚ para el mercado 
internacional, así mismo la 
graduación alcohólica del Brugal 
151 es de 75˚ 



TERMINOS DE DISTRIBUCION 

 Distribución exclusiva. 
 Términos de comercio aplicados (DAP / FOB / CIF). 
 Puertos origen a utilizar Multimodal Caucedo, Haina  
Oriental y Muelle de Santo Domingo. 
 Puertos destino a utilizar según especificación 
  Utilización de Slip Sheets. 
 Producción contra orden de compra (PO). 
Contenedores completos (no consolidados). 
 Custodio Strips Stamps.  
 Lead Time ordenes de compra:  4 a 6 Semanas. 
 Mínimo 1,650  cajas 12/700 ML (19,800 Botellas) x 
contenedor 40’ y 200 cajas x SKU x orden de compra. 
 No modificación Orden de Compra permitida. 
 Pago por transferencia. 
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Estadísticas de Ventas. 
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